
 

การขายตรง(Direct Marketing)               

ส านกัธุรกิจการตลาด 

กรกฎาคม 2563 



สินคา้และผลิตภณัฑย์กเวน้ไมแ้ปรรูป 

1.การจ าหน่ายผลิตภณัฑใ์หพ้นกังานอ.อ.ป. 

เงินสด-ลด10%ตลอดเวลา 

                             เงินผ่อนเวลาปกติลด5%-ผ่อน10เดือนฟรีดอกเบี้ย 

                                วันสถาปนา-ลดไม่เกนิ10%ผ่อน10เดือนฟรีดอกเบี้ย 

 2.ส่วนลดส าหรบัหน่วยงานรฐัและนิติบุคคลที่ท าMOU 

   ยอดสั่งซื้อ10,000.-30,000บาท ลด3% 

        ยอดสั่งซื้อ30,000-100,000.-บาท ลด5% 

 ยอดสั่งซื้อ100,000-500,000.-บาท ลด10% 

    ยอดสั่งซื้อ500,000.-บาทขึ้นไป ลด15% 
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  3.กรณีมีการออกรา้นหรือเทศการจดัข้ึนเป็นครั้งคราวในรอบปี  

 ก าหนดให้  ลดราคาตามยอดซื้อ ดังนี้  

  -ซื้อ50,000.-บาทลงมา ลดให้ 10% 

  -ซื้อ50,000-100,000.-บาท ลดให้ 15% 

  -ซื้อ100,000.-บาท ขึ้นไป ลดให้ 20% 

 

การขายตรง(Direct Marketing) 



การจ าหน่ายไมส้กัแปรรูปใหพ้นกังานอ.อ.ป. 

 เงินสด-ลด5%ซื้อได้ไม่เกนิ300ลบ.ฟ.ผอ.ส านักเป็นผู้อนุมตัิ 

เงินผ่อน-ไม่มสี่วนลด ซื้อได้ไม่เกนิ300ลบ.ฟ.ผ่อน10งวด 

    จ าหน่ายไมส้กัแปรรูปใหห้น่วยงานราชการ 

 -ซื้อได้ไม่จ ากดัจ านวน ราคาไม่ต ่ากว่าตาราง 

 -ช าระเป็นงวดต้องไม่เกนิปีบัญชีตามระเบียบกระทรวงการคลัง 

  สั่งเลื่อยและสั่งซื้อต้องวางมดัจ าร้อยละ30 ยกเว้นหน่วยงานราชการ 

  ไม้อมไส้ยาวเกนิ1ฟุตหากต ่ากว่าตาราง ผอ.ส านักแต่งตั้งกรรมการ 

  เศษไม้ ปีกไม้ ผอ.ส านักแต่งตั้งกรรมการก าหนดราคาประจ าปี 

            ไม้แปรรูปค้างเกนิ1ปีมตี าหนิ ตกขนาด เสื่อมคุณภาพ  
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         -ให้ผอ.ส านักแต่งตั้งกรรมการก าหนดราคาแต่ต้องไม่ต ่ากว่าราคาทุน

แล้วประกาศประมูล หากประมูลไม่ได้ให้ตดิต่อหาผู้ซื้อ 

  -ในกรณีที่ก  าหนดราคาต ่ากว่าทุนหรือต ่ากว่าราคาตารางจ าหน่ายไม้ สกั  

 สวนป่าที่เป็นปัจจุบันให้ผอ.ส านักแต่งตั้งกรรมการก าหนดราคา

 เสนอขอ อนุมตัิผู้อ  านวยการและด าเนินประกาศประมูลหากประมูล 

ไม่ได้ให้ติดต่อหาผู้ซื้อในราคาขั้นต ่าที่ได้รับอนุมตัิ 
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         -ให้ผอ.ส านักแต่งตั้งกรรมการก าหนดราคาแต่ต้องไม่ต ่ากว่าราคาทุแล้ว

ประกาศประมูล หากประมูลไม่ได้ให้ติดต่อหาผู้ซื้อ 

  -ในกรณีที่ก  าหนดราคาต ่ากว่าทุนหรือต ่ากว่าราคาตารางจ าหน่ายไม้ สกั  

 สวนป่าที่เป็นปัจจุบันให้ผอ.ส านักแต่งตั้งกรรมการก าหนดราคา

 เสนอขอ อนุมตัิผู้อ  านวยการและด าเนินประกาศประมูลหากประมูล 

ไม่ได้ให้ติดต่อหาผู้ซื้อในราคาขั้นต ่าที่ได้รับอนุมตัิ 
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  การจ าหน่ายไมท่้อนสกัสวนป่า 

5.1 การประมูลจ าหน่ายทั่วไป-ใช้ตารางอ.อ.ป.เป็นฐานก าหนดราคากลาง 

  -กองละไม่เกนิ 15 ลบ.ม. 

5.2 การจ าหน่ายตรงให้ราษฎรในท้องถิ่น ไม่เกนิ15ลบ.ม./คร้ัง 

  -ใช้ตารางอ.อ.ป.เป็นฐานก าหนดราคากลางรปูแบบกรรมการ 

  -สดัส่วนไม่เกนิ30%อยู่ในอ านาจผอ.ส านักภาค 

  -สดัส่วนเกนิ30%แต่ไม่เกนิ50%อยู่ในอ านาจผอ.อ.อ.ป. 

  -กรณีเลือกซื้อให้เพ่ิมราคาไม่ต ่ากว่าราคาตารางอกี5% 

5.3 การประมูลไม้ที่ถูกมอดเจาะ 

  -ใช้ตารางอ.อ.ป.เป็นฐานก าหนดราคากลางรปูแบบกรรมการ 

  -อาจต ่ากว่าราคาตารางได้ ต้องเสนอ ผอ.ส านักภาคอนุมัต ิ

           -กองละไม่เกนิ 15 ลบ.ม. 

5.4 การจ าหน่ายให้หน่วยงานรัฐ หมู่บ้านป่าไม้ -ใช้ตารางอ.อ.ป.ไม่เกนิ15ลบ.ม.อ านาจอ.อ.ป.เขต 
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   การขายส่งสินคา้และผลิตภณัฑ ์

 -บุคคลทั่วไป/นิติบุคคล จะได้ส่วนลดตามราคาขายส่ง เมื่อ 

 ซื้อสนิค้าแต่ละคร้ังไม่ต ่ากว่า100,000บาท 

          ตลาดกลางคา้ไมอ้.อ.ป. ด าเนินการ                                   
การจัดตั้ง “โครงการตลาดกลางค้าไม้” 2 แนวทาง 

 1.  อ.อ.ป. จะเป็นตัวกลางในเรื่องข้อมูลทางวิชาการที่จะเช่ือมโยงระหว่างผู้
ซื้อและผู้ขาย 

 2.  อ.อ.ป. จะเป็นผู้รับซื้อไม้ไว้เอง ในแนวทางการบริหารจัดการที่ อ.อ.ป ได้
ก าหนดไว้ มีหลักเกณฑ์ วิธีการ และเงื่อนไข  
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 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษัทผลิตราย

ใหญ่/หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  
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 1.  อ.อ.ป. จะเป็นตัวกลางในเรื่องข้อมูลทางวิชาการที่จะเชื่อมโยงระหว่าง 
 ผู้ซ้ือและผู้ขาย 
 ผู้ประสงค์ที่จะขายไม้ จะต้องแจ้งความประสงค์ไปยังตลาดกลางค้าไม้ในพื้นที่ต่างๆ 

ของ อ.อ.ป.  
     พร้อมแสดงหลักฐาน/เอกสารต่างๆ ดังนี้ 
1. เอกสารกรรมสิทธิ์ในชนิดไม้ที่ปลูก 
2. ส าเนาหนังสือรับรองการขึ้นทะเบียนทีด่ินเปน็สวนปา่ (สป.3) 
3. ส าเนาบัตรประจ าตวัประชาชนและทะเบียนบา้นของผู้ประสงค์จะขายไม้ 
4. ข้อมูลพื้นที่แปลงปลูกไม้ พร้อมด้วย (รายละเอียดแผนผัง/เส้นทาง/แผนที่) และ 

(ข้อมูลเกี่ยวกับไม้ที่จะขาย)  อาทิเช่น  ชนิดไม้  ปีที่ปลูก  จ านวนต้น  ขนาดความโต
เส้นรอบวงที่ระดับอกโดยประมาณ  และภาพถ่ายประกอบทั้ง 4 ด้าน 

 

 

 



    จากนั้น  อ.อ.ป. จะประเมินข้อมูลในเบ้ืองต้นเกี่ยวกับขนาดและลักษณะ
คุณภาพของไม้ที่จะขายเป็นไปตามที่ตลาดต้องการหรือไม่  ต่อมา อ.อ.ป. จะ
แต่งตั้งคณะกรรมการในพื้นที่    เพื่อลงพื้นที่ตรวจสอบ ประเมินคุณภาพ 
ปริมาณ และราคาของไม้ (ที่เป็นราคาเฉลี่ยราคากลาง) ที่เป็นธรรมทั้งผู้ซื้อ
และผู้ขาย อ.อ.ป. จะเป็นตัวกลางในการประกาศ ประมูล จ าหน่าย ผ่าน
ช่องทางต่างๆ หาผู้ที่สนใจซื้อไม้ดังกล่าว และขั้นตอนสุดท้ายของกรณีน้ี เมื่อ
มีผู้ที่สนใจประสงค์ท่ีจะรับซื้อไม้ อาจจะติดต่อผู้ขายได้โดยตรง หรือผ่านทาง 
อ.อ.ป. 

   เมื่อการจ าหน่ายไม้เสร็จสิ้นแล้ว ผู้ขายจะต้องแจ้งให้ อ.อ.ป. ทราบ
ด้วย เพื่อจะได้อัพเดทข้อมูลการซื้อขายในกระดานข่าวของ อ.อ.ป.  

 

การขายตรง(Direct Marketing) 
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2.  อ.อ.ป. จะเป็นผู้รับซื้อไม้ไว้เอง ทั้งนี้ในแนวทางการบริหารจัดการที่ 
อ.อ.ป. ได้ก าหนดไว้ จะมีหลักเกณฑ์ วิธีการ และเงื่อนไข อ.อ.ป.  จะเป็น
ผู้รับซื้อไม้ 
ไว้เอง โดยที่จะพิจารณาไม้จากสวนป่าของเกษตรกรหรือสวนป่าเอกชน
ที่แจ้งความประสงค์จะจ าหน่ายว่ามีขนาด คุณลักษณะ  และคุณภาพ
ของเนื้อไม้   ตรงกับมาตรฐานที่ อ.อ.ป. ก าหนดไว้หรือไม่  เพื่อที่จะ
น าเข้าสู่กระบวนการทางด้านอุตสาหกรรมไม้ของ อ.อ.ป.   เพ่ือต่อยอด
เป็นผลิตภัณฑ์ เพิ่มมูลค่า   ในราคาที่เป็นธรรม  ซึ่งจะมีขั้นตอนและ
เงื่อนไข ดังนี้ 
 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  
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1.  ผู้ขายด าเนินการแจ้งความประสงค์ท่ีจะขายไม้ พร้อมแสดงเอกสารสิทธิ์        
ว่าเป็นไม้สวนป่าที่ขึ้นทะเบียนสวนป่าแล้ว  

2.  ไม้ที่จะขายต้องมีขนาดและคุณภาพตามที่ อ.อ.ป. ต้องการ 

3.  อ.อ.ป. พิจารณาแต่งตั้งคณะกรรมการเพื่อประเมินคุณภาพ ปริมาณ ราคาไม้  

     และด าเนินการขออนุมัติ อ.อ.ป. ตามขั้นตอน  

4.  ท าสัญญาซื้อขายและช าระค่าซื้อไม้ตามสัญญาที่ก าหนดไว้ร่วมกัน  
  

 

 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  
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 ส าหรับแผนการจัดท า “โครงการจัดตั้งตลาดกลางค้าไม้” นั้น  เบื้องต้น 
อ.อ.ป. ได้ก าหนดระยะเวลา      ในการจัดท าโครงการฯ ให้แล้วเสร็จภายใน 5 ปี 
นับตั้งแต่ปี 2560 เป็นต้นไป โดยจะมอบหมายส านักงานในภูมิภาค เป็น
ผู้รับผิดชอบและรับไปด าเนินการ ได้แก่ 

     ส านักองค์การอุตสาหกรรมป่าไม้ภาคเหนือบน  

     ส านักองค์การอุตสาหกรรมป่าไม้ภาคเหนือล่าง 

     ส านักองค์การอุตสาหกรรมป่าไม้ภาคกลาง 

     ส านักองค์การอุตสาหกรรมป่าไม้ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ 

     ส านักองค์การอุตสาหกรรมป่าไม้ภาคใต้ 

     ส านักธุรกิจการตลาด                    
   

 

 

 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketing) 

 หลักเกณฑ์การซื้อผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์เงินผ่อนปลอดดอกเบ้ียเพื่อสวัสดิการแห่งรัฐ           

(บุคคลภาครัฐ) 

1.ต้องเป็นข้าราชการ พนักงานราชการ พนักงานรัฐวิสาหกิจ พนักงานมหาวิทยาลัย พนักงาน/เจ้าหน้าที่ของรัฐที่
เรียกชื่ออย่างอ่ืนและลูกจ้างประจ า 

2.อายุไม่เกิน 59 ปี ยกเว้นข้าราชการตุลาการ อัยการหรืออ่ืนๆที่มีอายุราชการมากกว่า60ปีให้ใช้อายุก่อนเกษียน 
1 ปี 

3.หน่วยงานต้นสังกัดของผู้ซื้อ เป็นผู้หักเงินเดือนของผู้ซื้อแต่ละเดือน ให้ อ.อ.ป.จนครบ ทั้งน้ี อ.อ.ป.จะเป็นผู้แจ้ง
ให้ทราบยอดเงินของแต่ละเดือน 

4.ไม่จ ากัดวงเงินแต่ต้องได้รับการพิจารณาอนุมัติจากผู้บังคับบัญชาต้นสังกัด 

5.ผู้ค้ าประกันจะต้องเป็นผู้บังคับบัญชาหรือผู้ที่มีต าแหน่งสูงกว่า หรือผู้ที่มีเงินเดือนสูงกว่า 

6.เมื่อผู้ซื้อผ่อนช าระหมดสิ้นแล้ว ผู้ซื้อมีสิทธิ์ขอซื้อได้อีก ตามหลักเกณฑ์ที่ อ.อ.ป.ก าหนดตามข้อ1-5 

7.สถานที่ดูสินค้า คือ ห้องแสดงสินค้าส านักงานใหญ่ ถนนราชด าเนินนอก 02-282-3243 ต่อ 143 

8. ส่วนอุตสาหกรรมไม้บางโพ ถนน ประชาราษฎร์สาย 1-02-585-0339 

 

 

 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketing) 

 แบบฟอร์ม/ค าขอซื้อผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์ 

 1.ค าขอซ้ือ 

 2.ความเห็นเจ้าหน้าที่การเงิน 

 3.หนังสือแสดงความยินยอมของผู้ค้ าประกัน 
 4.หนังสือรับรองของผู้บังคับบัญชา   

 

 

 



  

  การสรรหาพนัธมิตร/ตวัแทนจ าหน่ายสินคา้ผลิตภณัฑ ์

 แบบค่าตอบแทนทางการตลาด มียอดสัง่ซ้ือสะสม3เดือน 

  300,000-500,000 ได้รับร้อยละ3 

  500,000-1,000,000ได้รับร้อยละ5 

  1,000,000-2,000,000ได้รับร้อยละ7.5 

  2,000,000-5,000,000ได้รับร้อยละ10 

  5,000,000บาทขึ้นไปได้รับร้อยละ15 

   

 

การขายตรง(Direct Marketing) 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketing) 

 การแต่งตั้งตัวแทนจ าหน่ายสินค้าและผลิตภัณฑ์ อ.อ.ป. 
 ผู้อ านวยการส านักแต่งตั้งคณะกรรมการจ านวน 3 คน 

 -ประธานหัวหน้าฝ่าย(ระดับ8)ขึ้นไป 

 -กรรมการตั้งแต่พนักงาน(ระดับ5)ขึ้นไป 

  

  ออกประกาศ รับสมัครและคัดเลือกเสนอผู้อ านวยการ อ.อ.ป.อนุมัติ 

 -บุคคลธรรมดา ต้องบรรลุนิติภาวะ 

   ไม่เป็นบุคคลล้มละลาย 
   มีถิ่นที่อยู่เป็นหลักแหล่งและอาชีพมั่นคง 
 

 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketing) 

 นิติบุคคล –มีหนังสือรับรองการจดทะเบียน 

    -บัญชีรายชื่อหุ้นส่วน 

    -ทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม 
    -ใบอนุญาตตามที่กฎหมายก าหนด 

 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketting) 

 ตัวแทนจ าหน่าย 

 -ได้รับการแต่งตั้งจาก อ.อ.ป. 

 -ท าสัญญาระยะเวลาไม่น้อยกว่า5ปี 

 -ก าหนดค่าตอบแทนไว้ในสัญญา 
 -อ.อ.ป.แจ้งสัญญาแต่งตั้งตัวแทนต่อสรรพากรพื้นที่ภายใน15วัน 



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketting) 

 ส่วนลด ค่าการตลาด เงื่อนไขการเข้าพัก 

 -ผู้อ านวยการส านักมีอ านาจลดที่พัก ห้องประชุม 

     บุคคลทั่วไป ช่วงHi season ไม่เกิน30% 

                ช่วงLow season ไม่เกิน50% 

      พนักงาน / พนักงานที่เกษียณอายุ ลด50% 

      ส่วนราชการ สถานศึกษา ลดขั้นต่ า(MinimumCharge)ตามตาราง(25%) 

 -ส่วนลดกิจกรรมด้านท่องเที่ยว 

 ผอ.ส านักลดได้ไม่ต่ ากว่าทุน 
  



 2.ฝ่ายส่งเสริมธุรกิจและการตลาด 

 -การพฒันาที่ดินกรรมสิทธ์ิทุกแปลง-ติดป้ายประชาสมัพนัธ/์ฝากปชส. 

 -จดัท าแผนการใชป้ระโยชนท่ี์ดินทุกแปลง  -ระยะ1-3ปี 

                 -ระยะ4-10ปี 

       -ระยะ10-30ปี 

 -จัดท าแผนและยุทธศาสตรก์ารน าที่ดินบางแปลงมาใชป้ระโยชนเ์พื่อจัดท า

ตลาดกลาง/ตลาดขายส่ง/ตลาดขายปลีกสินคา้และผลิตภณัฑข์องอ.อ.ป. 

 -จดัท าโปรแกรมการบริหารสญัญา/โครงการ/mouใหส้ะดวกถูกตอ้ง 

 -จัดท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าครฐั:ประสานงานหาใบสัง่ซ้ือจากหน่วยงาน

ต่างๆเช่น กรมชลฯ/กทม./กระทรวงศึกษาฯ/อปท.ฯลฯ 

 -จดัท าแผนฯส่งเสริมตลาดไมภ้าคเอกชน:หาใบสัง่ซ้ือจากบริษทัผลิตรายใหญ่/

หมู่บา้น/คอนโดในกทม.และเมืองใหญ่ทัว่ประทศ  

 

 

 

การขายตรง(Direct Marketting) 

 ส่วนลด ค่าการตลาด เงื่อนไขการเข้าพัก 

 -ค่าการตลาด ที่พัก ห้องประชุมและกิจกรรมด้านท่องเที่ยว 

 ผอ.ส านักมีอ านาจอนุมัติ ช่วงHi season ให้ไม่เกิน15% 

    ช่วงLow season ให้ไม่เกิน30% 

 หากผู้น านักท่องเทียว/นักท่องเที่ยวได้รับส่วนลดที่พัก ห้องประชุมและ
กิจกรรมดังกล่าวข้างต้นแล้ว ให้จ่ายค่าการตลาด 5% 
 -ผอ.ส านักมีอ านาจจ่ายค่าการตลาดค่าอาหารไม่รวมเครื่องดื่ม10%  



การขายตรง(Direct Marketing) 

-  จบการน าสนอ  – 

ขอบคุณครบั 
นายไพรตัน ์ครุฑวิสยั 


